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Argentina

A revolução dos eletrônicos na Argentina

As fases da redução

novo cenário e 
novas oportunidades para o

corretor

Entenda a redução de impostos em eletrônicos e a obrigatoriedade do
Seguro Viagem: seu cliente precisa de você!

Argentina é polo de compras de eletrônicos (e de seguros).

A eliminação total dos impostos de importação em eletrônicos como
celulares, televisores e consoles de videogame promete quedas de até
30% nos preços.

Celulares: imposto de importação de 16%
para 8%.
Impostos internos (celulares, TVs, ar-
condicionado): de 19% para 9,5%.
Consoles de videogame: tarifa de
importação de 35% para 20%.

FASE 1
(pós-decreto –
imediatamente):

Maior variedade de produtos, combate
ao contrabando e roubo e acesso
facilitado à tecnologia. Além disso,
haverá liberação do serviço de courier
(envio expresso) entre a zona aduaneira
especial e o restante do país.

Benefícios
para o mercado

Celulares: imposto de importação
ZERADO.
Produtos da “Terra do Fogo”: imposto
interno de 9,5% para ZERO. 2FASE 2

 (a partir de
janeiro de 2026):

Essa medida aquecerá o turismo de compras, especialmente em cidades
de fronteira como Puerto Iguazú e Paso de los Libres, gerando mais viagens
e, consequentemente, mais necessidade de seguro!

Para você, corretor



Seguro Viagem:

Detalhes importantes

A importância do Seguro Viagem

item OBRIGATÓRIO de quem
vai à Argentina

Não é opção, é exigência: proteção para o viajante.

Desde abril de 2025, todos os estrangeiros precisam de seguro com
cobertura médica e hospitalar para ingressar no país.

A principal exigência é cobertura médica e hospitalar durante toda a
estadia.
A recomendação mínima é de US$ 30 mil.
O comprovante (digital ou impresso) deve ser apresentado na entrada
e ser válido por todo o período da viagem.

Ele evita custos para o sistema de saúde local. É necessário ver o seguro
como parte essencial da viagem e não como uma despesa extra.

Problemas gastrointestinais, doenças
respiratórias sazonais (comuns no outono e
inverno), acidentes leves ou quedas e
agravamento de doenças preexistentes.

Principais motivos
para atendimento
médico na Argentina



Coberturas essenciais

Outros benefícios

Seus clientes precisam
destas coberturas no Seguro

Viagem

Vá além da obrigatoriedade: ofereça proteção completa

Demonstre valor e consultoria com as coberturas essenciais e adicionais.

Cobertura médica e hospitalar completa: inclui consultas, internações,
exames, medicamentos e cirurgias de urgência.
Telemedicina e orientação médica 24h: atendimento em português
pode ser um grande diferencial.
Cobertura de medicamentos: fornecimento de medicações receitadas
por médicos.
Assistência para emergências: como remoção médica e repatriação
sanitária.

Extravio de bagagem.
Cancelamento de viagem.
Regresso sanitário e/ou traslado médico.
Práticas esportivas.
Prorrogação de estadia.
Auxílio jurídico.
Para clientes corporativos, considere envio de acompanhante ou de
executivo substituto.

Corretor, sua expertise é ouro: venda mais
e melhor

Saiba como orientar seu cliente e evitar
armadilhas comuns.

Posicione-se: 
dicas para o corretor

Verifique se a apólice menciona explicitamente a cobertura Covid-19.
Recomende no mínimo US$ 30 mil de cobertura médica para a
Argentina.
Confirme a validade da cobertura para doenças preexistentes e
acidentes.
Priorize seguradoras com atendimento 24h em português (telefone, app
ou WhatsApp).
O seguro deve cobrir TODO o período da viagem; da saída ao retorno.

Pontos de atenção na venda



"Comprar apenas pelo preço": avise que uma cobertura
fraca pode não atender bem em situações de emergência.
O barato pode sair caro!
"Cartão de crédito cobre tudo": explique que muitos cartões
oferecem Seguro Viagem, mas é preciso ativá-lo antes da
viagem e as coberturas variam muito.

Armadilhas para alertar o cliente

É a oportunidade concreta para o
corretor se destacar como especialista!
Demonstre a necessidade de proteção
com situações reais.

A contratação do Seguro Viagem é um
cuidado fundamental que garante
tranquilidade e permite ao seu cliente
focar em aproveitar a viagem. Seja o
guia que ele precisa!

Seu papel como
especialista


